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Antwoordcategorie
1 2 3 4 5

Panelleden Gemiddelde Consensus

0 1 3 1 3 8 3,75 0,57

Als een corporatie zelfbouw aanbiedt dan hoort achtervang bij dit aanbod.

Antwoordcategorie
1 2 3 4 5

Panelleden Gemiddelde Consensus

0 0 3 3 2 8 3,88 0,73

Het aanbieden van achtervang en daarmee bouwzekerheid maakt onderdeel uit van de waardepropositie in het Casco-CPO business model.
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marktpartijen? financiering?
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4. Onderzoek hoe de Ibb regeling voor CPO toepasbaar kan worden gemaakt
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