
P4 PRESENTATIE
	 CASPER HOFSTEE



P4 PRESENTATIE
	 CASPER HOFSTEE

CPO ALS ONTWIKKELMETHODE: 
EEN BUSINESS MODEL VOOR WONINGCORPORATIES?



P4 PRESENTATIE
	 CASPER HOFSTEE

@INHOUDSOPGAVE



P4 PRESENTATIE
	 CASPER HOFSTEE

@INHOUDSOPGAVE

#METHODOLOGIE



P4 PRESENTATIE
	 CASPER HOFSTEE

@INHOUDSOPGAVE

#METHODOLOGIE
#LITERATUURONDERZOEK



P4 PRESENTATIE
	 CASPER HOFSTEE

@INHOUDSOPGAVE

#METHODOLOGIE
#LITERATUURONDERZOEK

#PROJECTANALYSE



P4 PRESENTATIE
	 CASPER HOFSTEE

@INHOUDSOPGAVE

#METHODOLOGIE
#LITERATUURONDERZOEK

#PROJECTANALYSE
#DELPHI-ONDERZOEK



P4 PRESENTATIE
	 CASPER HOFSTEE

@INHOUDSOPGAVE

#METHODOLOGIE
#LITERATUURONDERZOEK

#PROJECTANALYSE
#DELPHI-ONDERZOEK

#ONDERZOEKSRESULTATEN



P4 PRESENTATIE
	 CASPER HOFSTEE

@INHOUDSOPGAVE

#METHODOLOGIE
#LITERATUURONDERZOEK

#PROJECTANALYSE
#DELPHI-ONDERZOEK

#ONDERZOEKSRESULTATEN
#CONCLUSIES



P4 PRESENTATIE
	 CASPER HOFSTEE

@INHOUDSOPGAVE

#METHODOLOGIE
#LITERATUURONDERZOEK

#PROJECTANALYSE
#DELPHI-ONDERZOEK

#ONDERZOEKSRESULTATEN
#CONCLUSIES

#AANBEVELINGEN



P4 PRESENTATIE
	 CASPER HOFSTEE

@METHODOLOGIE



P4 PRESENTATIE
	 CASPER HOFSTEE

@METHODOLOGIE

1

2

3

4

5

1. vooronderzoek



P4 PRESENTATIE
	 CASPER HOFSTEE

@METHODOLOGIE

1

2

3

4

5

1. vooronderzoek

begrippen + 
onderzoeksvragen



P4 PRESENTATIE
	 CASPER HOFSTEE

@METHODOLOGIE

1

2

3

4

5

2. literatuur onderzoek



P4 PRESENTATIE
	 CASPER HOFSTEE

@METHODOLOGIE

1

2

3

4

5

2. literatuuronderzoek

indicatoren+
interviewvragen



P4 PRESENTATIE
	 CASPER HOFSTEE

@METHODOLOGIE

1

2

3

4

5

3. projectanalyse



P4 PRESENTATIE
	 CASPER HOFSTEE

@METHODOLOGIE

1

2

3

4

5

3. projectanalyse

elementen+
stellingen



P4 PRESENTATIE
	 CASPER HOFSTEE

@METHODOLOGIE

1

2

3

4

5

4. delphi-onderzoek



P4 PRESENTATIE
	 CASPER HOFSTEE

@METHODOLOGIE

1

2

3

4

5

4. delphi-onderzoek

uitspraken+
voorlopig b.m.



P4 PRESENTATIE
	 CASPER HOFSTEE

@METHODOLOGIE

1

2

3

4

5 5. conclusies



P4 PRESENTATIE
	 CASPER HOFSTEE

@METHODOLOGIE

1

2

3

4

5

5. conclusies

discussie+
aanbevelingen



P4 PRESENTATIE
	 CASPER HOFSTEE

@LITERATUUR ONDERZOEK



P4 PRESENTATIE
	 CASPER HOFSTEE

@LITERATUUR ONDERZOEK

Aanbod



P4 PRESENTATIE
	 CASPER HOFSTEE

@LITERATUUR ONDERZOEK

Aanbod



P4 PRESENTATIE
	 CASPER HOFSTEE

@LITERATUUR ONDERZOEK

Aanbod Waarom kiest consument (c)po?
>product op maat
>keuzevrijheid
(Ridder & Bosma, 2013)



P4 PRESENTATIE
	 CASPER HOFSTEE

@LITERATUUR ONDERZOEK

Aanbod Waarom kiest consument (c)po?
>product op maat
>keuzevrijheid
(Ridder & Bosma, 2013)

CPO als risico: financieel en kopers (Ridder &
Bosma, 2013)
>achtervang tegen projectrisico
(van Lent, 2013; Vos, 2013)



P4 PRESENTATIE
	 CASPER HOFSTEE

@LITERATUUR ONDERZOEK

Aanbod Waarom kiest consument (c)po?
>product op maat
>keuzevrijheid
(Ridder & Bosma, 2013)

CPO als risico: financieel en kopers (Ridder &
Bosma, 2013)
>achtervang tegen projectrisico
(van Lent, 2013; Vos, 2013)

CPO als risico: kennisgebrek (Ridder &
Bosma, 2013)
>kennis vanuit begeleiding 
(Ridder & Bosma, 2013)



P4 PRESENTATIE
	 CASPER HOFSTEE

@LITERATUUR ONDERZOEK

Aanbod Waarom kiest consument (c)po?
>product op maat
>keuzevrijheid
(Ridder & Bosma, 2013)

CPO als risico: financieel en kopers (Ridder &
Bosma, 2013)
>achtervang tegen projectrisico
(van Lent, 2013; Vos, 2013)

CPO als risico: kennisgebrek (Ridder &
Bosma, 2013)
>kennis vanuit begeleiding 
(Ridder & Bosma, 2013)

Indicator 1

Keuzevrijheid



P4 PRESENTATIE
	 CASPER HOFSTEE

@LITERATUUR ONDERZOEK

Aanbod Waarom kiest consument (c)po?
>product op maat
>keuzevrijheid
(Ridder & Bosma, 2013)

CPO als risico: financieel en kopers (Ridder &
Bosma, 2013)
>achtervang tegen projectrisico
(van Lent, 2013; Vos, 2013)

CPO als risico: kennisgebrek (Ridder &
Bosma, 2013)
>kennis vanuit begeleiding 
(Ridder & Bosma, 2013)

Indicator 1

Keuzevrijheid

Indicator 2

Achtervang



P4 PRESENTATIE
	 CASPER HOFSTEE

@LITERATUUR ONDERZOEK

Aanbod Waarom kiest consument (c)po?
>product op maat
>keuzevrijheid
(Ridder & Bosma, 2013)

CPO als risico: financieel en kopers (Ridder &
Bosma, 2013)
>achtervang tegen projectrisico
(van Lent, 2013; Vos, 2013)

CPO als risico: kennisgebrek (Ridder &
Bosma, 2013)
>kennis vanuit begeleiding 
(Ridder & Bosma, 2013)

Indicator 1

Keuzevrijheid

Indicator 2

Achtervang

Indicator 3

Kennis



P4 PRESENTATIE
	 CASPER HOFSTEE

@LITERATUUR ONDERZOEK

Aanbod Waarom kiest consument (c)po?
>product op maat
>keuzevrijheid
(Ridder & Bosma, 2013)

CPO als risico: financieel en kopers (Ridder &
Bosma, 2013)
>achtervang tegen projectrisico
(van Lent, 2013; Vos, 2013)

CPO als risico: kennisgebrek (Ridder &
Bosma, 2013)
>kennis vanuit begeleiding 
(Ridder & Bosma, 2013)

Indicator 1

Keuzevrijheid

Indicator 2

Achtervang

Indicator 3

Kennis



P4 PRESENTATIE
	 CASPER HOFSTEE

@LITERATUUR ONDERZOEK

Aanbod Indicator 1

Keuzevrijheid

Indicator 2

Achtervang

Indicator 3

Kennis



P4 PRESENTATIE
	 CASPER HOFSTEE

@LITERATUUR ONDERZOEK

Aanbod Indicator 1

Keuzevrijheid

Indicator 2

Achtervang

Indicator 3

Kennis

Wat biedt corporatie X aan deelnemers van de project A 
(keuzevrijheid, woonlasten,  kennis en waarom, etc.)?



P4 PRESENTATIE
	 CASPER HOFSTEE

@LITERATUUR ONDERZOEK

Aanbod Indicator 1

Keuzevrijheid

Indicator 2

Achtervang

Indicator 3

Kennis

Wat biedt corporatie X aan deelnemers van de project A 
(keuzevrijheid, woonlasten,  kennis en waarom, etc.)?

Hoe is de relatie tussen corporatie X en deelnemers van 
Project A te omschrijven tijdens het project?



P4 PRESENTATIE
	 CASPER HOFSTEE

@LITERATUUR ONDERZOEK

Aanbod Indicator 1

Keuzevrijheid

Indicator 2

Achtervang

Indicator 3

Kennis

Wat biedt corporatie X aan deelnemers van de project A 
(keuzevrijheid, woonlasten,  kennis en waarom, etc.)?

Hoe is de relatie tussen corporatie X en deelnemers van 
Project A te omschrijven tijdens het project?

Deelnemers missen vaak kennis en/of tijd voor de op-
drachtgeversrol, hoe is corporatie X hierop ingesprongen?



P4 PRESENTATIE
	 CASPER HOFSTEE

@LITERATUUR ONDERZOEK

Aanbod Indicator 1

Keuzevrijheid

Indicator 2

Achtervang

Indicator 3

Kennis

Wat biedt corporatie X aan deelnemers van de project A 
(keuzevrijheid, woonlasten,  kennis en waarom, etc.)?

Hoe is de relatie tussen corporatie X en deelnemers van 
Project A te omschrijven tijdens het project?

Deelnemers missen vaak kennis en/of tijd voor de op-
drachtgeversrol, hoe is corporatie X hierop ingesprongen?



P4 PRESENTATIE
	 CASPER HOFSTEE

@PROJECTANALYSE



P4 PRESENTATIE
	 CASPER HOFSTEE

@PROJECTANALYSE

De Driehoek -
Woonstad Rotterdam

Locatie: Katendrecht, Rotterdam 
Projectgrote 68 appartementen > 34 woningen 
Bouwjaar 1910, verbouwing 2007 tot 2010



P4 PRESENTATIE
	 CASPER HOFSTEE

@PROJECTANALYSE

De Driehoek -
Woonstad Rotterdam

Sint Martenshof -
Portaal 

Locatie: Sint Marten, Arnhem 
Projectgrote 40 ‘bebo’ woningen > 20 gezinswoningen
Bouwjaar 1890 verbouwing 2009 tot heden



P4 PRESENTATIE
	 CASPER HOFSTEE

@PROJECTANALYSE

De Driehoek -
Woonstad Rotterdam

Sint Martenshof -
Portaal 

U.J. Klarenstraat
De Alliantie 

Locatie: Slotervaart, Amsterdam 
Projectgrote 40 woningen > 30 gezinswoningen
Bouwjaar 1952verbouwing 2012 tot heden



P4 PRESENTATIE
	 CASPER HOFSTEE

@PROJECTANALYSE

De Driehoek -
Woonstad Rotterdam

Sint Martenshof -
Portaal 

U.J. Klarenstraat
De Alliantie 

IbbA-appartementen
IbbA

Locatie: Almere Poort, Almere
Projectgrote 19 en 24 appartementen
Bouwjaar 2011 tot 2012



P4 PRESENTATIE
	 CASPER HOFSTEE

@PROJECTANALYSE

De Driehoek -
Woonstad Rotterdam

Sint Martenshof -
Portaal 

U.J. Klarenstraat
De Alliantie 

IbbA-appartementen
IbbA

-	 Zelfbouw
-	 Eigendom grond
-	 Kennis vanuit begeleidingsbureau
-	 Kennis vanuit corporatie
-	 Een achtervangconstructie
-	 Voorfinanciering van initiële kosten



P4 PRESENTATIE
	 CASPER HOFSTEE

@PROJECTANALYSE

De Driehoek -
Woonstad Rotterdam

Sint Martenshof -
Portaal 

U.J. Klarenstraat
De Alliantie 

IbbA-appartementen
IbbA

-	 Zelfbouw
-	 Eigendom grond
-	 Kennis vanuit begeleidingsbureau
-	 Kennis vanuit corporatie
-	 Een achtervangconstructie
-	 Voorfinanciering van initiële kosten

-	 Zelfbouw
-	 Kennis vanuit begeleidingsbureau
-	 Kennis vanuit corporatie
-	 Een achtervangconstructie
-	 10% regeling
-	 Recht op eerste koop



P4 PRESENTATIE
	 CASPER HOFSTEE

@PROJECTANALYSE

De Driehoek -
Woonstad Rotterdam

Sint Martenshof -
Portaal 

U.J. Klarenstraat
De Alliantie 

IbbA-appartementen
IbbA

-	 Zelfbouw
-	 Eigendom grond
-	 Kennis vanuit begeleidingsbureau
-	 Kennis vanuit corporatie
-	 Een achtervangconstructie
-	 Voorfinanciering van initiële kosten

-	 Zelfbouw
-	 Kennis vanuit begeleidingsbureau
-	 Kennis vanuit corporatie
-	 Een achtervangconstructie
-	 10% regeling
- 	 Recht op eerste koop

-	 Zelfbouw
-	 Betaalbare vierkante meterprijs
-	 Kennis vanuit begeleidingsbureau
-	 Kennis vanuit corporatie
-	 Een achtervangconstructie



P4 PRESENTATIE
	 CASPER HOFSTEE

@PROJECTANALYSE

De Driehoek -
Woonstad Rotterdam

Sint Martenshof -
Portaal 

U.J. Klarenstraat
De Alliantie 

IbbA-appartementen
IbbA

-	 Zelfbouw
-	 Eigendom grond
-	 Kennis vanuit begeleidingsbureau
-	 Kennis vanuit corporatie
-	 Een achtervangconstructie
-	 Voorfinanciering van initiële kosten

-	 Zelfbouw
-	 Kennis vanuit begeleidingsbureau
-	 Kennis vanuit corporatie
-	 Een achtervangconstructie
-	 10% regeling
- 	 Recht op eerste koop

-	 Zelfbouw
-	 Betaalbare vierkante meterprijs
-	 Kennis vanuit begeleidingsbureau
-	 Kennis vanuit corporatie
-	 Een achtervangconstructie

-	 Particulier opdrachtgeverschap
-	 Financiële faciliteit
-	 Een achtervangconstructie
-	 Bouwmethodiek
-	 Toetsing van het product op marktconformiteit



P4 PRESENTATIE
	 CASPER HOFSTEE

@PROJECTANALYSE

De Driehoek -
Woonstad Rotterdam

Sint Martenshof -
Portaal 

U.J. Klarenstraat
De Alliantie 

IbbA-appartementen
IbbA

-	 Zelfbouw
-	 Eigendom grond
-	 Kennis vanuit begeleidingsbureau
-	 Kennis vanuit corporatie
-	 Een achtervangconstructie
-	 Voorfinanciering van initiële kosten

-	 Zelfbouw
-	 Kennis vanuit begeleidingsbureau
-	 Kennis vanuit corporatie
-	 Een achtervangconstructie
-	 10% regeling
- 	 Recht op eerste koop

-	 Zelfbouw
-	 Betaalbare vierkante meterprijs
-	 Kennis vanuit begeleidingsbureau
-	 Kennis vanuit corporatie
-	 Een achtervangconstructie

-	 Particulier opdrachtgeverschap
-	 Financiële faciliteit
-	 Een achtervangconstructie
-	 Bouwmethodiek
- 	 Toetsing op marktconformiteit



P4 PRESENTATIE
	 CASPER HOFSTEE

@PROJECTANALYSE

De Driehoek -
Woonstad Rotterdam

Sint Martenshof -
Portaal 

U.J. Klarenstraat
De Alliantie 

IbbA-appartementen
IbbA

1	 Zelfbouw
-	 Eigendom grond
-	 Kennis vanuit begeleidingsbureau
-	 Kennis vanuit corporatie
-	 Een achtervangconstructie
-	 Voorfinanciering van initiële kosten

1	 Zelfbouw
-	 Kennis vanuit begeleidingsbureau
-	 Kennis vanuit corporatie
-	 Een achtervangconstructie
-	 10% regeling
- 	 Recht op eerste koop

1	 Zelfbouw
-	 Betaalbare vierkante meterprijs
-	 Kennis vanuit begeleidingsbureau
-	 Kennis vanuit corporatie
-	 Een achtervangconstructie

1	 Particulier opdrachtgeverschap
-	 Financiële faciliteit
-	 Een achtervangconstructie
-	 Bouwmethodiek
- 	 Toetsing op marktconformiteit



P4 PRESENTATIE
	 CASPER HOFSTEE

1	 Particulier opdrachtgeverschap
-	 Financiële faciliteit
-	 Een achtervangconstructie
2	 Bouwmethodiek
- 	 Toetsing op marktconformiteit

@PROJECTANALYSE

De Driehoek -
Woonstad Rotterdam

Sint Martenshof -
Portaal 

U.J. Klarenstraat
De Alliantie 

IbbA-appartementen
IbbA

1	 Zelfbouw
-	 Eigendom grond
2	 Kennis vanuit begeleidingsbureau
-	 Kennis vanuit corporatie
-	 Een achtervangconstructie
-	 Voorfinanciering van initiële kosten

1	 Zelfbouw
2	 Kennis vanuit begeleidingsbureau
-	 Kennis vanuit corporatie
-	 Een achtervangconstructie
-	 10% regeling
- 	 Recht op eerste koop

1	 Zelfbouw
-	 Betaalbare vierkante meterprijs
2	 Kennis vanuit begeleidingsbureau
-	 Kennis vanuit corporatie
-	 Een achtervangconstructie



P4 PRESENTATIE
	 CASPER HOFSTEE

1	 Particulier opdrachtgeverschap
-	 Financiële faciliteit
-	 Een achtervangconstructie
2+3	 Bouwmethodiek
- 	 Toetsing op marktconformiteit

@PROJECTANALYSE

De Driehoek -
Woonstad Rotterdam

Sint Martenshof -
Portaal 

U.J. Klarenstraat
De Alliantie 

IbbA-appartementen
IbbA

1	 Zelfbouw
-	 Eigendom grond
2	 Kennis vanuit begeleidingsbureau
3	 Kennis vanuit corporatie
-	 Een achtervangconstructie
-	 Voorfinanciering van initiële kosten

1	 Zelfbouw
2	 Kennis vanuit begeleidingsbureau
3	 Kennis vanuit corporatie
-	 Een achtervangconstructie
-	 10% regeling
- 	 Recht op eerste koop

1	 Zelfbouw
-	 Betaalbare vierkante meterprijs
2	 Kennis vanuit begeleidingsbureau
3	 Kennis vanuit corporatie
-	 Een achtervangconstructie



P4 PRESENTATIE
	 CASPER HOFSTEE

@PROJECTANALYSE

De Driehoek -
Woonstad Rotterdam

Sint Martenshof -
Portaal 

U.J. Klarenstraat
De Alliantie 

IbbA-appartementen
IbbA

1	 Zelfbouw
-	 Eigendom grond
2	 Kennis vanuit begeleidingsbureau
3	 Kennis vanuit corporatie
4	 Een achtervangconstructie
-	 Voorfinanciering van initiële kosten

1	 Zelfbouw
2	 Kennis vanuit begeleidingsbureau
3	 Kennis vanuit corporatie
4	 Een achtervangconstructie
-	 10% regeling
- 	 Recht op eerste koop

1	 Zelfbouw
-	 Betaalbare vierkante meterprijs
2	 Kennis vanuit begeleidingsbureau
3	 Kennis vanuit corporatie
4	 Een achtervangconstructie

1	 Particulier opdrachtgeverschap
-	 Financiële faciliteit
4	 Een achtervangconstructie
2+3	 Bouwmethodiek
- 	 Toetsing op marktconformiteit



P4 PRESENTATIE
	 CASPER HOFSTEE

1	 Particulier opdrachtgeverschap

4	 Een achtervangconstructie
2+3	 Bouwmethodiek

@PROJECTANALYSE

De Driehoek -
Woonstad Rotterdam

Sint Martenshof -
Portaal 

U.J. Klarenstraat
De Alliantie 

IbbA-appartementen
IbbA

1	 Zelfbouw

2	 Kennis vanuit begeleidingsbureau
3	 Kennis vanuit corporatie
4	 Een achtervangconstructie

1	 Zelfbouw
2	 Kennis vanuit begeleidingsbureau
3	 Kennis vanuit corporatie
4	 Een achtervangconstructie

1	 Zelfbouw

2	 Kennis vanuit begeleidingsbureau
3	 Kennis vanuit corporatie
4	 Een achtervangconstructie



P4 PRESENTATIE
	 CASPER HOFSTEE

@DELPHI-ONDERZOEK



P4 PRESENTATIE
	 CASPER HOFSTEE

@DELPHI-ONDERZOEK

1. Zelfbouw

2. Kennis vanuit 
begeleidingsbureau

3. Kennis vanuit
corporatie

4. Een achtervang-
constructie



P4 PRESENTATIE
	 CASPER HOFSTEE

@DELPHI-ONDERZOEK

1. Zelfbouw
Keuzevrijheid in het ontwerpen en bouwen van een eigen woning is onderdeel 
van de waardepropositie in het Casco-CPO business model.



P4 PRESENTATIE
	 CASPER HOFSTEE

@DELPHI-ONDERZOEK

1. Zelfbouw
Keuzevrijheid in het ontwerpen en bouwen van een eigen woning is onderdeel van de waardepropositie in het Casco-CPO business model.

Antwoordcategorie
1 2 3 4 5

Panelleden Gemiddelde Consensus

1 0 1 2 4 8 4 0,49



P4 PRESENTATIE
	 CASPER HOFSTEE

@DELPHI-ONDERZOEK

1. Zelfbouw
Keuzevrijheid in het ontwerpen en bouwen van een eigen woning is onderdeel van de waardepropositie in het Casco-CPO business model.

Antwoordcategorie
1 2 3 4 5

Panelleden Gemiddelde Consensus

1 0 1 2 4 8 4 0,49

corporaties moeten keuzevrijheid als argument gebruiken wanneer zij zelfbouw 
in CPO vorm aanbieden.



P4 PRESENTATIE
	 CASPER HOFSTEE

@DELPHI-ONDERZOEK

1. Zelfbouw
Keuzevrijheid in het ontwerpen en bouwen van een eigen woning is onderdeel van de waardepropositie in het Casco-CPO business model.

Antwoordcategorie
1 2 3 4 5

Panelleden Gemiddelde Consensus

1 0 1 2 4 8 4 0,49

corporaties moeten keuzevrijheid als argument gebruiken wanneer zij zelfbouw in CPO vorm aanbieden.

Antwoordcategorie
1 2 3 4 5

Panelleden Gemiddelde Consensus

1 0 1 4 2 8 3,75 0,57



P4 PRESENTATIE
	 CASPER HOFSTEE

@DELPHI-ONDERZOEK

2. Kennis vanuit 
begeleidingsbureau

3. Kennis vanuit
corporatie

Bouwkundige kennis en procesmatige kennis zijn onderdeel van de waardepro-
positie in het Casco-CPO business model.



P4 PRESENTATIE
	 CASPER HOFSTEE

@DELPHI-ONDERZOEK

2. Kennis vanuit 
begeleidingsbureau

3. Kennis vanuit
corporatie

Bouwkundige kennis en procesmatige kennis zijn onderdeel van de waardepro-positie in het Casco-CPO business model.

Antwoordcategorie
1 2 3 4 5

Panelleden Gemiddelde Consensus

0 1 0 3 4 8 4,25 0,67



P4 PRESENTATIE
	 CASPER HOFSTEE

@DELPHI-ONDERZOEK

2. Kennis vanuit 
begeleidingsbureau

3. Kennis vanuit
corporatie

Bouwkundige kennis en procesmatige kennis zijn onderdeel van de waardepro-positie in het Casco-CPO business model.

Antwoordcategorie
1 2 3 4 5

Panelleden Gemiddelde Consensus

0 1 0 3 4 8 4,25 0,67

Kennis (bouwkundig, procesmatig, etc.) moet door de woningcorporatie worden 
aangeboden.



P4 PRESENTATIE
	 CASPER HOFSTEE

@DELPHI-ONDERZOEK

2. Kennis vanuit 
begeleidingsbureau

3. Kennis vanuit
corporatie

Bouwkundige kennis en procesmatige kennis zijn onderdeel van de waardepro-positie in het Casco-CPO business model.

Antwoordcategorie
1 2 3 4 5

Panelleden Gemiddelde Consensus

0 1 0 3 4 8 4,25 0,67

Kennis (bouwkundig, procesmatig, etc.) moet door de woningcorporatie worden aangeboden.

Antwoordcategorie
1 2 3 4 5

Panelleden Gemiddelde Consensus

0 3 1 3 1 8 3,25 0,57



P4 PRESENTATIE
	 CASPER HOFSTEE

@DELPHI-ONDERZOEK

4. Een achtervang-
constructie

Het aanbieden van achtervang en daarmee bouwzekerheid maakt onderdeel uit 
van de waardepropositie in het Casco-CPO business model.



P4 PRESENTATIE
	 CASPER HOFSTEE

@DELPHI-ONDERZOEK

4. Een achtervang-
constructie

Antwoordcategorie
1 2 3 4 5

Panelleden Gemiddelde Consensus

0 1 3 1 3 8 3,75 0,57

Het aanbieden van achtervang en daarmee bouwzekerheid maakt onderdeel uit van de waardepropositie in het Casco-CPO business model.



P4 PRESENTATIE
	 CASPER HOFSTEE

@DELPHI-ONDERZOEK

4. Een achtervang-
constructie

Antwoordcategorie
1 2 3 4 5

Panelleden Gemiddelde Consensus

0 1 3 1 3 8 3,75 0,57

Als een corporatie zelfbouw aanbiedt dan hoort achtervang bij dit aanbod.

Het aanbieden van achtervang en daarmee bouwzekerheid maakt onderdeel uit van de waardepropositie in het Casco-CPO business model.



P4 PRESENTATIE
	 CASPER HOFSTEE

@DELPHI-ONDERZOEK

4. Een achtervang-
constructie

Antwoordcategorie
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4. Onderzoek hoe de Ibb regeling voor CPO toepasbaar kan worden gemaakt
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